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Antes de mandar tu cotización
Doce preguntas que atrapan los errores que se comen tu margen.

Tengo el plano en su última revisión y coincide con la solicitud.

Entiendo el material exacto, su especificación y si lo surte el cliente o yo.

Revisé todas las tolerancias y sé con qué equipo las voy a medir.

Identifiqué acabados y procesos especiales, y quién los hace.

Sé qué certificados piden: material, proceso, conformidad.

Sé si piden inspección de primera pieza y en qué formato.

Revisé empaque, etiquetado y requisitos de embarque.

Confirmé cantidad, entregas parciales y plazo.

Definí moneda, condiciones de pago e Incoterm.

Medí o estimé con evidencia los tiempos de máquina.

Incluí merma, inspección y procesos externos en el costo.

Tengo una persona responsable con nombre y teléfono para el cliente.
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Si no puedes marcar las doce, no mandes la cotización todavía: pregunta.
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